COMMENT VENDRE A UN NOURRICIER

Le Nourricier veut prendre soin de ses clients. Assurez-vous que votre
produit ou service apporte une grande valeur a ses clients

Donnez de I'attention a un Nourricier. Il n'achétera probablement pas
sur le champ, c¢a peut prendre quelques mois ou années

Evoquez avec le Nourricier ses habitudes en matiére d’argent et qu’il y
a une raison pour laquelle il n’a jamais d’argent
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